ACTION DU GROUPE EUROMEDIAG

Proposition de stage en binôme


Formalisation, modélisation et analyse 

des processus de découverte et d’innovation en Diagnostic 
Cartographie des processus de découverte en diagnostic

Enquête de terrain auprès des entreprises cibles

Identification des paramètres de décision

Evaluation et analyse du risque

Durée : 6 mois (à partir du 1er trimestre 2011).
Lieu de stage :    -   SysDiag , Unité mixte CNRS-BIO-RAD, Cap Delta, Montpellier



      -    HORIBA ABX, parc Euromédecine, Montpellier
· Déplacements pour réalisation d’enquêtes de terrain

Contact : eve.dupas@sysdiag.cnrs.fr / 
EuroMeDiag : http://www.eurobiomed.org/euromediag.html
EuroMeDiag est un groupement d'acteurs privés et publics du Sud de la France impliqués dans le diagnostic médical, dans la recherche et l'innovation associé au diagnostic biologique appliqué à la santé. Ces acteurs sont des groupes internationaux (Bio-Rad, Cezanne - Thermo Fisher Scientific, Cisbio, Horiba, etc.), des PME/PMI (ASA, Skuldtech, etc.), des acteurs académiques (CHRU, SysDiag, etc.) et des organismes ou collectivités (Observatoire Régional de la Santé, Région Languedoc-Roussillon, Agglomération de Montpellier, Transferts LR, etc.).

EuroMediag souhaite au travers de ce stage réaliser une analyse du secteur (forces, faiblesses, prospectives) et de la compétitivité. Cette partie sera consacrée à une analyse rétrospective de divers succès et échecs issus de la recherche en diagnostic dans la région L-R. L’idée est de confronter nos pratiques aux standards internationaux. A partir d’une modélisation générique de notre métier que le groupe a formalisée, il s’agira de réaliser des enquêtes de terrain afin de collecter l’information régionale et d’identifier les facteurs de succès et d’échecs dans une vision prospective d’optimisation de notre groupe.

 Action 1 : Enquête de terrain, analyse rétrospective des succès et échecs de notre spécialité en région L-R et collecte d’informations

Une large enquête de terrain visera à collecter auprès d’une dizaine de membres EuroMeDiag l’historique de deux processus de recherche ayant abouti pour l’un à un succès (à un test diagnostique commercialisé et utilisé en pratique clinique) pour l’autre à un échec. Les entités enquêtées devront réagir face aux différentes questions des enquêteurs selon les différentes propositions d’étapes standards du processus de découverte. Cette enquête devra être menée sur un large échantillon afin d’aboutir à une analyse générique de notre métier et permettre une vision exhaustive des facteurs de succès et d’échecs de notre métier. 

Livrables :
Une modélisation du métier
Base de données relative à l’information collectée lors de cette enquête de terrain 

 Action 2 : Identification des facteurs clés de succès et d’échecs

Sur la base des informations collectées au cours de l’action 1, et en regard de la modélisation fournie par le groupe, un certain nombre de facteurs clé de succès et a contrario de facteurs d’échecs seront mis en évidence. Cela aura pour but d’aider l’ensemble des acteurs du groupe EuroMeDiag à optimiser leur conduite de projet de recherche dans le domaine du diagnostic. 

Livrables :

- Principaux facteurs de succès et d'échecs 

